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Los Acuerdos de Asociacidon (AdA) impulsados por la Unién Europea (UE) son
instrumentos juridicos que buscan en teoria el “fortalecimiento de las
relaciones entre las partes contratantes, basandose en los principios de
reciprocidad y de intereses comunes”, contemplando tres apartados basicos: la
institucionalizacién del dialogo politico, el reforzamiento y ampliacién de la
cooperacién, y el fortalecimiento de las relaciones econémicas y comerciales a
través de la liberalizaciéon del comercio.

Sin embargo, tanto la experiencia mexicana como la chilena, muestran la
preponderancia de los temas comerciales sobre los otros temas (1). La retérica
utilizada por la UE se evidencia cuando sobre la mesa aparecen los verdaderos
objetivos por los cuales se impulsa este tipo de acuerdos:

a) Contrarrestar el peso de los EEUU en América Latina.

b) Acelerar la liberalizacion amplia de los mercados latinoamericanos en
materia de comercio e inversiones.

c) Asegurar la obtencién de beneficios en materia comercial y de
inversiones en las dreas que se encontraban a nivel multilateral (OMC)
(2).

Este articulo, evidencia que las consecuencias de la firma de los AdA
promovidos por la UE responden a la misma légica de los Tratados de Libre
Comercio (TLC) impulsados por EEUU en el continente, beneficiando solo a
empresas transnacionales capaces de competir en los mercados
internacionales, incapacitando al Estado de promover medidas el desarrollo
econdmico local y nacional, asi como la defensa de los derechos humanos de
los pueblos.

Estos hechos son visibles en paises como México y Chile donde los Acuerdos ya
han entrado en vigor, con el fin de observar las posibles implicaciones para
Ameérica Central y la CAN, en el caso de que decidieran continuar con el
proceso de negociacion.

CRONOLOGIA DE LAS NEGOCIACIONES EN AMERICA LATINA DE LOS
AdA



TABLA 1

_ FASES DE NEGOCIACION DE LOS AdA
FASES DE NEGOCIACION DE LOS AdA CRONOLOGIA

Méxica:
Aprobacion de la Comisién Europea (CE) Octubre de 1995
Inicio de las negociaciones Moviembre de 1998
Firma del acuerdo Marzo de 2000
Entrada en vigencia Julio de 2000
Chile:
Inicio de las negociaciones Junia de 1999
Suscripcidn del acuerdo Junia de 2000
Entrada en vigencia Febrero de 2003
Mercasur:
Lanzamiento de negociaciones 1999 Megociacionas en CUrsa
Caribe:
AAE paises ACP-UE {Acuerdo de Cotonu) Junio de 2000
Inicio de las negociaciones UE-Caribe Abril de 2004
Megociacionsas en curso
Centroamérica (MCCA):
Aprobacién de la CEy mandato para negociar el ALE Mayo 2006
Inicio de las negociaciones 2006
CAN
Aprobacidn de CEy mandato para negociar el AAE Mayo de 2006
Inicio de las negociaciones
Mayo de 2008

Fuente: Elaboracion con datos de OEA-SICE v [Wlaij, 2006.

ACCESO A MERCADOS: Industrial y Agricola
Acceso a mercados: Sector industrial

En los AdA firmados con México y Chile, el pilar comercial impulsa el
“desarrollo econémico y comercial” de conformidad con las normas de la
Organizaciéon Mundial del Comercio (OMC). Por lo que se establecen medidas
orientadas a la liberalizacion progresiva de las barreras arancelarias y no
arancelarias al comercio de bienes y servicios (3), estableciendo areas de libre
comercio (4).

a) Liberalizacion del Comercio Bienes: En ambos acuerdos, el periodo
transitorio de liberalizaciéon es de 10 afios a partir de la entrada en vigor de
los mismos.

En materia comercial, respecto al tema agrario e industrial, para la aplicaciéon
de reducciones arancelarias se adopta el principio de consolidacion del arancel
aplicado, lo que significa que las reducciones arancelarias por parte de la UE
sobre las importaciones originarias de México y Chile se haran sobre la base de
la consolidacién de las preferencias otorgadas dentro del Sistema Generalizado
de Preferencias (SGP) (5).

Industrias en Chile



a.) En este sector, la eliminacion de Derechos Arancelarios en
productos industriales conllevé para Chile la obligacién de liberalizar
inmediatamente el 91.7% (6), siendo el siguiente 4.6% a 5 anos y el
restante 3.7% transcurridos 7 afos de la entrada en vigor del Acuerdo. A
cambio, la UE liberaliz6 de modo inmediato el 99.8% del valor de sus
importaciones de productos industriales de Chile, liberalizando el 0.2%
restante al cabo de 3 afhos de entrada en vigor del Acuerdo.

En el ambito de los sectores, Chile eliminé derechos arancelarios
inmediatamente en los siguientes sectores: productos farmacéuticos,
papel y sus manufacturas, productos siderdrgicos, maquinaria agricola,
maquinaria de construccién, equipos y aparatos médicos, tecnologia de
informacién (ITA), muebles y juguetes (7). Chile ademas liberalizé
inmediatamente sectores de bienes de consumo (8).

Chile opté por liberalizar progresivamente (en 5 afios) el sector ceramico
(9), no se incluyen revestimientos ceramicos (10); pero retrasé a 5y 7
anos la liberalizacién de una serie de partes de vehiculos.

b.) En lo que tiene que ver con medidas no arancelarias, estan: el
Acuerdo de Obstaculos Técnicos al Comercio (11); los instrumentos de
defensa comercial (medidas antidumping, antisubversién y las clausulas
de salvaguardias); las Normas de Origen (Chile aceptd la totalidad del
Protocolo Estdndar de Normas de Origen (12), sin embargo Chile aplica
modificaciones al criterio de origen para los productos de pesca, la regla
del no draw-back y excepciones para ciertos productos industriales.

Consecuencias para la Industria de Chile

La creacién de una zona de libre comercio ha dado lugar a que la UE obtenga
un elevado superavit comercial (13).



Composicion de las exporfaciones de Chile a los paises de la UE
Adios 2002 a 2006 y primer semestre 2006 y 2007
(Cifiras en millones de délares y porcentajes)

Composicion de las exportaciones 2002 2003 2004 2005 2006 Enero - Junio

de Chile a los paises de la UE 2006 2007

Exportaciones de cobre 2.083,7 22711 42135 476582 103751 4776 4 49176
UE (15 paises) 2.034,3 22046 40427 43718 85601 46193 47213
Resto UE 284 66,5 1729 1964 3151 1371 195,1

Exportaciones no cobre 22730 28151 38411 46721 55224 26856 32280
UE (15 paises) 22518 27861 37956 46058 53428 26399 21873
Resto UE 21,2 290 43,3 66,3 1806 457 40,3

Total exportaciones a la UE 43367 50862 85.036,6 04403 158983 74620 51456

Exportaciones chilenas fotales 62750 74727 143560 175949 326847 141131 18150,8

de cobre al mundo

Exportaciones chilenas totales 114012 131345 171032 2163692 250719 121154 148049

no cobre al mundo
Composicion porcentual

Exportaciones de cobre a UE 47 6% 44.7% 32.3% 30,5% 63,3% 64,0% 60.4%
Exportaciones no cabrea UE 32.4% 333% 47 7% 49.5% 34,7% 36,0% 39.6%
Porcentaje de exportaciones totales 32,9% 304% 29.4% 27,1% 31,7% 33.8% 271%
de cobre enviadas a la UE

Porcentaje de exportaciones totales 19,9%; 214% 22.5% 216% 22,0% 22,2% 21,8%

no cobre enviadas a la UE.

Fuente: Departamento de Estudios e Informaciones, DIRECON. En base a estadisticas del Banco
Central de Chile.

En las negociaciones con EEUU, el gobierno de Chile incluyé los temas de
Singapur entre ellos propiedad intelectual (14), haciendo concesiones que
inciden de forma determinante en el desarrollo humano de Chile, a cambio de
obtener algunos beneficios transitorios en el terreno comercial, los cuales
hasta la fecha -como lo demuestran las cifras de intercambio bilateral
sefaladas en el cuadro- tuvieron un escaso impacto concreto.

A simples rasgos la balanza comercial chilena muestra un alto incremento
desde la entrada en vigor del Acuerdo, las cifras lo constatan. Sin embargo un
analisis mas cauteloso muestra una re-primarizacién de las exportaciones
hacia el cobre, alcanzando en el 2006 el doble (10.375 millones de ddélares) de
lo exportado en el 2005 (4.768 millones de délares). Por lo que la participaciéon
de las exportaciones de cobre en las exportaciones totales enviadas a la UE
aumentaron un 47,6% en el 2002 hasta alcanzar un 65,3% en el 2006.



Exportaciones chilenas de cobre a los principales paises de la UE
Aiio 2006
(Cifiras en porcentajes)

Otros Alemania
12% 12% Francla

Bulgaria
20%

4%

Espafia
Holanda 2%
20%

24%

Con esto se evidencia que la exportacién chilena a la UE esta centrada en
minerales como el cobre (60%) en 2006, oro y plata, ciertos articulos semi-
transformados de materias como catodos y anodos de cobre, ademas de pasta
de madera para la fabricacién de papel. Estos rubros representan el 90% de la
exportacion chilena hacia UE. Por su parte la UE vende a Chile productos y
equipos que incorporan un alto componente tecnoldgico, las dos terceras
partes del total pertenecen a: maquinaria mecdnica, productos quimicos y
farmacéuticos, aparatos e instrumentos eléctricos y electrénicos, y vehiculos
para carretera. Con el AdA con Chile, la UE ha ganado cuota frente a otros
paises competidores como EEUU, Japdn, Corea.

En relacién a la importacién gue Chile hace desde los paises de la UE, cabe
mencionar que 7 paises concentraron en el 2004 el 85% de las compras de
Chile en la UE, ellos fueron Alemania 23%, el Estado espafiol 15%, Francia
14%, Italia 12.8%, Suecia 7.6%, Holanda 6.2% e Inglaterra 6.2%. Chile importa
automoéviles, maquinas y aparatos mecdanicos. Algo importante que hay que
anotar es la importancia que representa el porcentaje del valor de las ventas
de productos industriales espanola a Chile (97%), el desmantelamiento de la
proteccion arancelaria de estos productos es importante, por el ahorro que
significa para Chile.

En cuanto a lo que tiene que ver con el sector automotriz, Chile ha decidido
retrasar la liberalizacidn de partes de vehiculos a 5 y 7 afnos, respondiendo al
aumento de la exportaciéon a Chile de vehiculos fabricados en Espafa, lo que
favorecera sin duda la compra de repuestos espafioles.

Con ello se observé que durante los primeros 12 meses desde la entrada en
vigor del AdA, Espafa se ha beneficiado con 22 millones de euros, que los
exportadores de industria espafola dejaron de pagar en las aduanas chilenas.
Mientras que los exportadores chilenos ahorraron una minima cantidad de 1.7
millones de euros, en cuanto a pago de aranceles de aduana.

Otro de los indicadores en Chile es el “aumento del nimero de empresas
exportadoras nuevas (15) Pymes y Pimex” a la UE, alcanzando 817 durante el
2003y 713 en 2004.



Cuadro 13. EXPORTACIONES DE NUEVAS EMPRESAS
FEBRERO - ENERO : 2003; FEBRERO SEPTIEMBRE 2004

(Cifras en dolares FOB, de cada peviodo v n® de empresas)

Feb 2003-Enero 2004 Feb - Sept 2004
Monto exportado por nuevas empresas 90.749 897 83.949.146
Nuevas empresas exportadoras 817 713
Total de empresas eportadoras 2.010 1.814
ala Union Europea

Fuente: Elakoracion Direccion de Estudios, DIREECON (Diciembre 20040, en base a cifras de Aduana

Sin embargo, segun un estudio realizado por la Superintendencia de Quiebras
de Chile, se puede observar que durante los afos 2000 y 2006, de las 1.202
empresas qgue quebraron en el periodo, 155 correspondieron a grandes
empresas, 374 medianas, 497 pequeias y 176 microempresas, es decir, un
80% provienen del sector Pymes. Con ello se muestra el nivel de desproteccién
por parte del Estado chileno, de las pequefias y medianas industrias
nacionales, y con ello la pérdida del sustento de cientos de familias chilenas.
Esta es una de las consecuencias mas frecuentes y graves provocadas por la
liberalizaciéon del mercado a partir de la entrada en vigor del AdA Chile-UE (16).

Segln Ivdn Vuskovic (17), presidente del organismo que las agrupa
CONAPYME (Confederaciéon Nacional de la micro, pequefia y mediana empresa
de Chile), la crisis por la que estan pasando las Pymes se ve hoy agudizada por
la caida de los mercados, por la pérdida de poder de consumo de la poblacién y
por quiebra sisteméatica de los pequefios empresarios.

El gobierno chileno ha lanzado un plan de inversién que permite inyectar
recursos al sector inmobiliario; ademas de la entrega de 3 a 4 mil millones de
ddlares a través del fomento productivo, es decir a través de instituciones
como CORFO (Corporacidon de Fomento de la Produccién), SERCOTEC (Servicio
de Cooperacidon Técnica), BANCOESTADO e INDAP (Instituto de Desarrollo
Agropecuario), instituciones gubernamentales.

Segun Vuskovic, la dificultad se genera cuando estas instituciones
gubernamentales entregan el dinero a la banca privada para que ésta la
distribuya a quiénes la solicitan, pero esta opera con las légicas de mercado, es
decir presta el dinero a quiénes realmente tienen solvencia para devolverla, es
decir a las grandes empresas. Las Pymes quedan desprotegidas lo que tiende
a fomentar su desaparecimiento.

Industria en México

a.) En el marco de la eliminacion de medidas arancelarias, México firma
el Nafta Parity (18), y liberaliza el 47.6% de las importaciones



industriales, a partir de 2003, suma el 5% adicional, a inicios del 2005,
liberaliza el 5.6% para terminar en el 2007 liberalizando el resto de
restricciones.

Los sectores liberalizados son: hidrocarburos, industria textil, el vestido,
el calzado y la industria automovilistica. Esta Ultima tiene un tratamiento
de excepcidn comprometiendo a México a reducir aranceles para
automoviles del 20 al 3.3% y a eliminarlos por completo en 2003.

México también aceptd abrogar el decreto automotor el 31 de diciembre
de 2003.

La UE se compromete por su parte, a liberar en los 3 primeros afios el
total de las importaciones provenientes de México.

Observaciones: El TLCUEM buscaba disminuir la dependencia del mercado
norteamericano diversificandolo con la liberalizacién hacia la UE, sin embargo,
solo en el 2003 el 91% de las exportaciones mexicanas tuvieron como destino
final el mercado estadounidense y el 66% de las importaciones provinieron del
mismo.

Consecuencias para la Industria Mexicana

La UE busco diferenciarse de los EE.UU. manteniendo un discurso donde
afirmaba que el objetivo de estos acuerdos no era solo comercial, sino que al
incluir componentes de cooperaciéon y didlogo politico, los acuerdos con la UE
promovian el “desarrollo regional” en América Latina. Sin embargo las
consecuencias después del TLCUEM son graves: un elevado déficit comercial,
gran concentracién de las inversiones, escasa generacion de empleos y
desnacionalizacién de empresas.

Basta observar el déficit comercial de México frente a la UE, pasa de 9.439 a
16.957 millones de ddlares (19).

Segun la Secretaria de Economia mexicana, casi el 90% de las importaciones
mexicanas corresponde a bienes intermedios que no se producen en México,
existe la necesidad de importar mas para poder exportar, pero con un
decreciente contenido de insumos locales, lo que da lugar a que la pequeia y
mediana industria nacional se debilite o desaparezca.

Ademas se observa que la exportacidn mexicana se concentra en 3 productos:
petréleo, vehiculos y maquinaria. Esta ausencia de diversificacion en la
exportacién, responde a la ausencia de negociacién respecto a reglas de
origen, que beneficiarian a los productores nacionales.

Las compras mexicanas a la UE se componen asi: 59% corresponden a bienes
intermedios, el 21% son bienes de capital y el 19.8% son bienes de consumo.



Estos valores revelan que la relacién comercial entre México y la UE se
fundamenta en un comercio intrafirmas, en el cual se importan bienes que
serviran para ensamblarse en el pais y redirigirse como exportaciones de las
mismas firmas, ya sea para su propio mercado o para el de EEUU.

Lo que se observa sin lugar a dudas es que a raiz de la firma del TLCUEM, las
empresas de la UE armaron una plataforma para ensamblar o exportar hacia
EEUU, al mismo tiempo que concentran el mercado mexicano, teniendo un
acceso privilegiado a recursos, infraestructura y mano de obra barata para
consolidar la presencia transnacional europea.

Acceso a Mercados Agricolas

La UE es el primer importador y segundo exportador mundial de productos
agrarios y alimentarios. Estos productos representan el 10,6% de las
importaciones y el 7,6% de las exportaciones totales de la UE. Los principales
paises proveedores de la UE son Estados Unidos, Brasil y Argentina, y sus
principales clientes (fuera de la UE) son Estados Unidos, Japdn, Suiza y Rusia.
La estrategia europea de politica exterior es tejer un marco institucional,
administrativo y juridico que asegure las actividades econdémicas de sus
empresas. Lo mismo ocurre hacia el interior, la produccién interna de
alimentos se asegura mediante la aplicacion de la Politica Agricola Comun
(PAC). Precisamente, el éxito de esta politica exterior se debe a que cubre la
totalidad de la cadena agroindustrial, desde la produccién hasta el consumo,
invirtiendo grandes recursos Yy extrayendo riqueza de las economias
periféricas.

Sin embargo, a pesar de los altos niveles de proteccionismo que han
caracterizado a la agricultura europea, la UE es un importador neto de
alimentos. Es el cuarto exportador del mundo, pero mas del 80% de sus
exportaciones se realizan entre paises de la misma UE. Esto significa que este
rubro tiene una connotacién distinta para los andinos que en el TLC con los
EEUU, en este capitulo las propuestas de la UE son mas bien defensivas y es en
donde los andinos esperan mejores resultados para abrir frentes de
exportacion. Brevemente, veremos las caracteristicas de los acuerdos vy
evaluaremos algunos de sus resultados para verificar el provecho real a nivel
de intercambio agricola en caso de firmarlos.

Rasgos comunes de los Acuerdo suscritos por la UE con Chile y México

El mecanismo de apertura de los mercados agricolas fue muy similar en los dos
acuerdos. Se establecieron excepciones a la desgravacién de productos
sensibles de manera unilateral desde cada pais.



La base de productos excluidos son practicamente los mismos para Chile y
México. Estos son carnicos, lacteos, frutas (como el banano) y derivados de
frutas, con diferencias segun la estructura productiva de cada pais.

Condiciones de Acceso de Productos Agricolas (Anho 0) por México y

Chile.

AdA México - UE

a.) Productos excluidos:

a.

Por la UE: animales bovinos, carnicos (vacuna, porcina y aves),
lacteos, huevos, miel, flores, aceitunas, maiz dulce, esparragos,
guisantes, frijoles, manzanas, peras, fresas, uvas, bananos,
cereales, azucar, jugos (tomate, citricos, pifia, manzana, pera) y
vinagre.

Por México: animales bovinos, carnicos (vacuna, porcina y aves),
lacteos, huevos, papas, bananos, cereales, café molido, aceites,
azucar, jugo de uva y mosto.

b.) Contingentes aplicados:

a.

b.
AdA Chile -

Por la UE: huevos 1500 tm, miel 30000 tm, flores 1500 tm,
esparragos frescos 600 tm, espdarragos preparados, guisantes 500
tm, melaza de cafa 275000 tm, frutas tropicales preparadas 1500
tm.

Por México: no se aplican contingentes.

UE

a.) Productos excluidos:

a.

Por la UE: carnicos (vacuna, porcina y aves), lacteos, huevos,
algunas frutas y hortalizas (frijol, champiidn, aceitunas para
aceite, maiz dulce), cereales y derivados de azucar.

Por Chile: lacteos, legumbres frescas, maiz dulce, harina de trigo,
margarina y azucar.

b.) Contingentes aplicados:

a.

Por la UE: carne vacuna 1000 tm, carne porcina 3500 tm, carne de
cordero 2000 tm, carne de ave 7250 tm, quesos 1500 tm,
cereales grano 1000 tm, champifones preparados 500 tm.

Por Chile: queso 1500 tm, aceite de oliva 3000 tm.



Un elemento fundamental en la estrategia de defensa europea es el
arancel base aplicado por la UE. Segun un estudio del Instituto Interamericano
de Cooperacion para la Agricultura (lICA) sobre concesiones en materia
agricola, “Europa desgrava a partir del arancel NMF, el cual segun la partida
arancelaria, puede ser especifico, ad-valorem o mixto. Por el contrario, sus
contrapartes desgravan a partir del arancel aplicado, el cual por lo general es
de tipo ad-valorem”. Esto abre la puerta a que la UE libere totalmente el
arancel ad valorem sin hacer cambios al especifico, dando la apariencia de
desgravacién total cuando en realidad aun se mantienen restricciones. Sin
embargo, los productos sensibles de la UE se protegen predominantemente
bajo restricciones de tipo no arancelario como restricciones fitosanitarias,
denominaciones de origen o indicaciones geograficas.

Los plazos de desgravacion establecidos son muy similares, con leves
cambios en la tipificacién, siendo un poco mas especificas las categorias
acordadas con Chile.

La UE definié cinco categorias de desgravacion que van desde liberalizacién
inmediata hasta liberalizacién a 10 anos (y tres intermedias). En el caso del
Acuerdo con México la desgravacion es “no lineal”.

Mientras tanto las categorias para desgravacion definidas por Chile y México
son mas simples y consisten en cuatro grupos que van desde la liberalizacion
inmediata hasta diez anos.

Cabe anotar que no se establece ningun tipo de compromiso de reduccién de
subsidios més allad de lo establecido en la OMC.

El proceso de liberacién se realiza en el contexto de las disciplinas comerciales
como son los asuntos aduaneros, medidas de origen medidas sanitarias y
fitosanitarias, normas técnicas, salvaguardias y medidas antidumping
incorporadas en el Acuerdo.

Los principales avances de los latinoamericanos en cuanto a penetracién de
mercados se dieron en los productos excluidos, a los cuales se les asigné un
contingente arancelario creciente. Cabe anotar que si bien los contingentes
son crecientes, la tasa de crecimientos de calcula en base al volumen inicial,
por lo que la cuantia de la apertura no es progresiva sino constante afio a afio.

En las dos negociaciones se establecié un arancel base para banano de 16%,
con plazos de desgravacion distintos (10 aflos para México y 7 para Chile). Sin
embargo es poco realista pensar que se otorgue algo similar a los andinos (la
UE ha incumplido 9 paneles de la OMC con respecto a los aranceles del banano
latinoamericano).

Especificidades AdA UE-México



El comercio mexicano de productos agroalimentarios representa apenas el 5%
de los intercambios bilaterales y al momento del inicio de las negociaciones
casi la totalidad de los productos agropecuarios y agroindustriales estaban ya
liberalizados.

Se establecié un calendario de desgravacién arancelaria que culminé el 2007
como una primera etapa, llegando a ubicarse el comercio bilateral 96% libre de
aranceles. Este periodo de desgravacién sin lugar a dudas ha sido el mas
reducido de todos los acuerdos de libre comercio firmados, incluso el NAFTA
tuvo un calendario de desgravacion de catorce afos (1994-2008). Los
productos considerados sensibles fueron consignados a un paquete de
liberalizaciéon que se inici6 a partir del 2003.

México logré apertura inmediata para varios animales vivos reproductores,
aunque los animales de matanza fueron totalmente excluidos. Las aves se
desgravaron a partir de los aranceles especificos. Durante las negociaciones se
postergaron las exoneraciones a las exportaciones mexicanas de carne salvo la
de cordero donde se acordé.

En cuanto a productos pesqueros, para México el atun fue una prioridad,
logrando contingentes por 2.000 tm al igual que Chile, y logro un acuerdo de
incrementar esta cuenta en 500 tm por ano.

Los lacteos son el producto marcador mas protegido por la UE, tanto es asi que
la discusidn sobre el tema se postergd a tres afios después de la entrada en
vigencia del acuerdo. Los mexicanos lograron establecer contingentes muy
limitados y solamente para huevos.

México recibié contingentes de 350 tm de flores, 400 tm de claveles, con un
arancel dentro del contingente de 0%.

Tanto en las frutas como las hortalizas, la UE concedié la liberalizacién del
arancel ad-valorem mientras que el especifico se mantiene sujeto al precio de
entrada. Por ello los logros mexicanos se limitan a pocas concesiones de
contingentes y desgravaciones desde un arancel base (generalmente de entre
un 15y 20%) a diez afnos plazo.

Los productos procesados para alimentacién tuvieron un considerable nivel de
apertura, a partir de un arancel base y periodos cortos de desgravacion. La UE
establece condiciones especificas segln cada pais para la concesidon de
contingentes.

Especificidades AdA UE-Chile

Al igual que México, en lo tiene que ver con el comercio de productos agrarios
el sistema consiste en la aplicacién escalonada de aranceles, el mantenimiento
del sistema de precios minimos de entrada para productos hortofruticolas y



avicolas, las normas de reglamentos técnicos y la prohibicién a la importacién
de vinos que utilizan indicaciones geograficas o denominaciones de origen
propias de la UE, ejemplo el champagne, Chablis, Margaux, etc.

El Acuerdo también establece una zona de libre comercio que incluye
liberacion total de aranceles y medidas no arancelarias en el intercambio de
bienes, excluyendo sélo algunos productos agricolas y pesqueros. Ingresan sin
arancel a la UE el 85% de las exportaciones chilenas.

En el cuarto afio del acuerdo las mercancias favorecidas con arancel cero seran
del 96% del valor de dichas exportaciones. En cambio la apertura del mercado
chileno bordeara el 91% de las exportaciones europeas a Chile con cero
arancel desde la entrada en vigencia del acuerdo. El resto de ventas cumplirdn
plazos de 5 a 10 afios. El periodo mas largo de liberacién es de diez afios.

En cuanto a los productos agricolas, desde la aplicacién del Acuerdo la mitad
de las exportaciones chilenas del sector agricola (47%) ingresa a la UE sin pago
de aranceles. Mientras que el 42% adicional de las exportaciones se ira
desgravando de forma gradual y linealmente hasta el cuarto ano.

En cuanto a los productos agroalimentarios, es decir lo que respecta con
derivados, concentrados, conservas, pastas y jugos, se ubican en la categoria
de desgravacién a cuatro afios. Cabe anotar que en el caso de los vinos, estos
tuvieron una categoria especial, que se trabajé aparte, en donde se
establecieron barreras no arancelarias y se definieron regulaciones especiales
basadas en principios de propiedad intelectual de tipo ADPIC plus, en todas las
fases de la cadena vinicola agroindustrial.

En lo que respecta a los productos ganaderos, se han incrementado los
contingentes de importacion de manera sustancial, y en lo que respecta a
exportaciones de carne roja son inéditas. En el caso del sector lacteo, se abre
un espacio para la exportacién de quesos, con cuotas crecientes, que significan
una auténtica posibilidad para las regiones productoras en el sur chileno. Se
acordd una cuota reciproca de 1.500 Tm de quesos, con un crecimiento anual
de 75 toneladas. Lo anterior abre la puerta para iniciar exportaciones con
destino a la UE que al momento de suscribir el Acuerdo son inexistentes. La
carne de aves tiene una cuota liberada de 7.250 toneladas, con un crecimiento
anual de 725 toneladas. Antes del Acuerdo, las exportaciones chilenas eran
cercanas a las 6.000 toneladas, con aranceles que estaban en el rango de 20%
a 32%.

El cuadro siguiente resume muy bien el cuerdo UE-Chile en materia agraria y
agroalimentaria.

Productos agricolas | Productos hortofruticolas | Tiempo de
Productos desgravados de




inmediato desgravacion

47% sin aranceles 85% sin aranceles — manzana inmediato

89% sin aranceles Determinados  contingentes  en | A 4 afos
determinados periodos — Uva.

Cebollas, esparragos  frescos, | A 4 afios
peras, ciruelas, aguacates,
frambuesas.

Moras, pasta de tomate A 7 anos.

Determinados contingentes — Kkiwi.
Con incrementos anuales

Ajos — cuota de 500 TM.
Cerezas preparadas — 1000 Tm
Champifones — 500 Tm

Copos de Cereales — 1000 Tm

Fuente: Luis Pardos Castillo Departamento de Agricultura y Economia Agraria Escuela Politécnica
Superior de  Huesca. Universidad de Zaragoza

Una particularidad importante del acuerdo con Chile, es que establece ciertas
limitaciones a la aplicacion de salvaguardias en determinadas situaciones
COMO escasez y emergencia.

Algunas lecciones sobre acceso a mercados agricolas:

En el marco de los acuerdos realizados por la UE tanto con México como con
Chile, si bien fue prevista la apertura a un amplio marco de productos,
establece restricciones fuertes a los productos “estrella” de cada pais. Ademas
segun varios estudios, las reglas de liberalizacién tienen un disefio que facilita
el comercio intrafirma (de orden vertical y horizontal que garantiza negocios
para las empresas comercializadoras europeas. Muchas de las empresas
beneficiadas, especialmente en México, son de caracter primario y las
medianamente manufacturadas son de propiedad de las filiales europeas de
los dos paises.

Si bien los principios de asimetria y Trato especial diferenciado son
mencionados en los dos acuerdos, en la practica, los beneficios son poco
cuantificables. La estructura y composicién de las exportaciones agricolas de
los dos paises se mantiene practicamente sin cambios (20).

Estos hechos explican que en el periodo 2000-2006 las importaciones agricolas
mexicanas desde la UE se incrementaran en 50% mientras que las



exportaciones lo hicieron en solo 26%, provocando un déficit comercial agricola
se incrementd en 130% en ese periodo.

En el caso chileno parece suceder lo contrario al observar los valores
nominales, sin embargo en términos de volumen y de composicién de la
balanza comercial no se notan mayores cambios.

SERVICIOS e INVERSIONES
a.)Liberalizacion del Comercio de Servicios:
En el caso de Chile
Servicios:

a. Por parte de Chile: las concesiones van mas alla de los compromisos
adquiridos en la OMC. Divide su tratamiento en dos capitulos:
Generales y Sectores especificos (telecomunicaciones y transporte
maritimo, la entrada temporal de personas, y ademas Chile incluye
Servicios Financieros en un capitulo aparte).

Incluye todos sectores econémicos de servicios, exceptuandose los
servicios audiovisuales, el cabotaje nacional maritimo y los servicios
aéreos excluidos del GATS (21).

Se excluyen compras de gobierno y subsidios (relacién liberalizacién
futura y art. XV AGCS).

b. Por parte de la UE: se reserva el derecho de no negociar servicios en
diversos sectores segun el pais (22). En los sectores negociados se
establece la imposicién de: cuotas (ej: el nUmero de proveedores),
test de necesidad econdémica, tipos especificos de personas juridicas
para desarrollar la actividad, y limitaciones al capital extranjero.

En lo que tiene que ver con plazos: 3 afos luego de la entrada en
vigor de este acuerdo se revisarian los compromisos. Ademas, 2 afios
luego de la entrada en vigor se revisarian las normas y condiciones
gue regulan la circulacién de personas fisicas/naturales con vistas a
liberalizar.

Inversiones:

a. Por parte de Chile: se firma un marco regulatorio (Tratado Bilateral de
Inversiéon -TBI con UE). Se acuerdan extender las disciplinas del
Acuerdo General sobre el Comercio de Servicios (GATS) de la OMC,
particularmente en lo referido a Acceso a Mercados (restricciones no
discriminatorias), Reglamentacién Domeéstica y Transparencia, al
capitulo de Inversiones.



Sin embargo, a diferencia del GATS, se avanzé en la liberalizacion
inmediata del conjunto del sector, con muy pocas excepciones (lista
negativa). Con ello, la penetraciéon de capitales extranjeros a sectores
como salud, educacion y servicios de correo privado expreso, se
convertiria en mucho mas extensa o total.

Finalmente se acordé “facilitar la entrada temporal de las personas
de negocios”, pero sin que ello implique “la intencion de establecer
residencia permanente”.

No se negociaron requisitos de desempeio como localizacion
geografica de las empresas o de orientacién a sectores especificos.

En materia de inversion existe sobre el papel la obligacion de
proteger el medio ambiente y prohibicion de relajar las medidas
ambientales con el objeto de atraer inversion.

Y con respecto a resoluciéon de controversias, la resoluciéon fue tanto
bilateral como multilateral (OMC).

b. Por parte de la UE: ninguna concesidn significativa.

Consecuencias para Chile

La zona de librecambio se alcanzard progresivamente de acuerdo con el
Capitulo V del Acuerdo General del Comercio de Servicios, para evitar tener
que extender los beneficios obtenidos al resto de los miembros de la OMC, en
cumplimiento de la cldusula de Nacién Més Favorecida.

La cobertura del acuerdo se extiende a los 4 modos de suministro del GATS, es
decir: suministro transfronterizo, consumo en el extranjero, presencia
comercial (inversidn) y presencia de personas fisicas.

Dentro de los servicios mds relevantes en las negociaciones se encuentran las
Telecomunicaciones, el marco regulatorio chileno basado en el principio de no
discriminacién, entrega un amplio margen de accién para que el mercado se
extienda y solo vigila posibles abusos de posicion dominante de mercado, a
través de un proceso llamado decreto tarifario (23). Otro de los servicios que se
negociaron fue el transporte aéreo, que logro la liberalizacion de este sector.

El capitulo correspondiente a servicios financieros afecta a la regulacion del
sector, a la informaciéon confidencial, a las excepciones prudenciales, a los
nuevos servicios financieros y al suministro de datos informéaticos.

Una de las consecuencias evidentes a partir de la entrada en vigor del acuerdo
es la privatizacién y la apertura a la inversién internacional enfrentada por el
sector financiero. AuUn cuando la legislacién chilena ha sido cautelosa respecto



a este ambito, determinando que ninguna persona fisica, ni juridica, nacional,
ni extranjera, puede adquirir directamente o a través de terceros, acciones de
un banco que representen mas del 10% de los derechos o acciones de la
empresa. Lo cual protege al sector financiero de la concentraciéon en pocas
manos. El sector financiero chileno no quedé blindado, el nivel de privatizacion
sufrido por los bancos a dado paso a que se eleven los rubros cobrados a los
clientes por comisiones, de igual manera el crédito se hizo cada vez menos
asequible para los sectores que mas lo necesitan, puesto que los bancos
otorgan créditos a sectores capaces de pagarlos.

Sumado a esto, las partes deciden crear en el AdA un comité especial de
servicios financieros que examinaran los problemas planteados en el sector,
ademas de un mecanismo especial de solucion de diferencias, en el que la UE
ha logrado imponer represalias cruzadas (24).

Inversiones en Chile

La proteccion de las inversiones comprometidas mediante este TLC ha
tomando como base los TBI firmados con los paises de la UE, considerando
como primer principio el Trato Nacional, es decir, que los capitales extranjeros
gue ingresan a un pais tienen los mismos derechos que las inversiones locales.

Otro de los puntos relevantes es la existencia de un mecanismo de solucién de
controversias internacional, mecanismo que suele estar ya determinado en los
TBls.

A través de estos mecanismos, las empresas transnacionales han aumentado
su poderio mediante normas e instituciones disefladas para proporcionarles
proteccién generalizada a los inversionistas privados extranjeros. Estas
polémicas protecciones las promueven el Banco Mundial y otras instituciones
financieras internacionales, las mismas que se convierten en norma a través de
los Tratados Bilaterales de Inversiones (TBl) y se hacen cumplir a través de
tribunales de arbitraje internacionales, como el CIADI.

Muchos paises latinoamericanos son victimas de estos procesos estructurales
de injusticia econdmica, si observamos wuna panordmica del plano
internacional, encontramos que solo a finales del 2007, el total de
controversias internacionales en materia de inversiones habia alcanzado un
total de 293, de las cuales 187 se sometieron al CIADI. Dichos casos
involucraban al menos a 73 gobiernos, siendo 44 de ellos pertenecientes al
grupo de los paises en desarrollo, de los cuales el 78% se amparan en
supuestos incumplimientos de obligaciones de acuerdos bilaterales de
inversion.



Por lo que reafirmar a los TBls como marco sobre el cual se establezcan las
inversiones, introduciéndole dentro de la negociaciéon de los AdA con la UE, es
un suicidio doble.

Con estos antecedentes, el AdA Chile/UE ha dado lugar a un alto grado de
liberalizacion comprometido por Chile, dando espacio a que el Estado espanol
concentre altos niveles de inversién. La inversién materializada acumulada
desde 1994 hasta 2004 proveniente de Espafa ha superado el 57% de la
inversion.

Otros paises que se destacan por su participacion en la inversidén son: ltalia
6.5% y Reino Unido 20%.

En el caso de México
Servicios:

a. Por parte de México: se firma un Nafta Parity (25). Se incorpora la
cladusula stand-still, que impide dar marcha atras en las liberalizaciones
ya realizadas y una cldusula de rendez-vous a tres aflos para negociar
las liberalizaciones adicionales que permitirdn alcanzar las condiciones
establecidas en el articulo V del GATS.

En el sector de servicios, se facilita mucho el acceso de empresas
europeas, especialmente de bancos y seguros, al mercado mexicano.
Ahora, bancos y seguros europeos operan y pueden invertir en México
sin tener que contar con participaciones en los EEUU o en Canada.

b. Por parte de la UE: no hay concesiones significativas.
Inversiones:

a. Por parte de México: el Nafta Parity facilita las inversiones directas
europeas en México. Transferencias de dinero mas faciles, impulsos y el
fomento a programas de proteccién de inversiones deben ampliar y
acelerar el transito de capitales trasatlanticos.

En todos los casos para solucion de controversias se puede recurrir a los
Acuerdos Bilaterales existentes entre México y los miembros de la UE
(los TBIs). Aparte de esta liberalizaciéon del comercio, el TLCUEM prevé
también la apertura de los mercados para la entrada de bienes, servicios
e inversiones, también en areas que hasta hoy han sido reservadas para
el sector publico, como en el caso de México del sector de
telecomunicaciones (Telmex), energia eléctrica (CFE) o petréleo
(Pemex).



El marco regulatorio son los TBIs (23 acuerdos que México ha
negociado, 16 correspondientes a paises europeos) (26). La soluciéon de
controversias, queda supeditado a lo estipulado en los TBIs firmados
entre México y UE.

b. Por parte de la UE: no hay concesiones significativas.
Compras de gobierno:

a. Por parte de México: el Nafta Parity da la definicion de empresa publica
(art. 1515 TLCAN) (27). Sobresale en este sentido el Trato Nacional (art.
26 TLCUEM) (28).

b. Por parte de la UE: no hay concesiones significativas.
Observaciones:

Desde la entrada en vigor de los flujos promedios de Inversidon Extranjera
Directa (IED) de la UE se han multiplicado por 3 (de 2 mil millones de
délares a 6 mil millones de délares).

La UE se ha convertido en la segunda fuente de inversién en México.
Habiendo mas de 8000 sociedades de la UE con inversidon en México.

La UE ve en México un socio comercial estratégicamente importante:

1. México es tras Brasil, la sequnda economia de América Latina, con mas
de 100 millones de consumidores.

2. La cantidad de acuerdos de libre comercio que tiene México con otros
paises y blogues econémicos ofrece una buena oportunidad para entrar
en los mercados de varias naciones En primer lugar, se trata
evidentemente del TLCAN, pero México también cuenta con tratados de
comercio bilaterales con varios paises centro y suramericanos (29), con
el Mercosur, Israel, préximamente con Japén y otros paises. De hecho
México es el pais que mas tratados de libre comercio tiene en el mundo.

3. México tiene sueldos muy bajos, débiles leyes de derecho laboral, tasas
de impuestos bajas, leyes de proteccién de medio ambiente bastante
“tolerantes”, especialmente en el sector de la maquila, implican bajos
costos de produccién y hacen de este pais un lugar de produccién
atractivo para las empresas europeas, mas aun, si el mercado principal
para estos productos se encuentra en Norteamérica (30).

Lo que se observa a raiz del AdA México-UE es una alta concentracion tanto de
origen como por destino: alrededor del 65% de la IED proviene de EEUU
mientras que un 20% proviene de la UE. Durante el periodo 1999-2008 tan solo
4 paises europeos concentraron el 90% de las IED en México: el Estado espafiol



45.5%, Holanda 31.3 %, Reino Unido 7% y Alemania 5.4 %. Por sectores
dirlamos que las % partes de la IED se concentran en el sector manufacturero
40% vy servicios financieros 42.7% (31).

Principales paises comunitarios con inversion en México
(1999- junio 2008)

OEsparia 45.5
EPaises Bajos 31.3
B Reino Unido 7.0
B Alemania 5.4

B Otros 10.9

Fuente: Secretaria de Economia de México

RESULTADOS MAS CRITICOS DEL AdA UE CON MEXICO
a. En el sector financiero:

Los cuatro bancos mas importantes, todos ellos parte de grupos
financieros transnacionales (BBVA-Bancomer -Espafa-, Banamex-
Citygroup -EEUU-, Santander-Serfin -Espafa-, HSBC -Reino Unido-) (32),
concentran el 78% del crédito al consumo y el 74% del financiamiento
hipotecario, dando como resultado: altas tasas de interés, aumento
desmedido de comisiones por servicios, ademas de que estos cuatro
bancos mencionados junto con Scotiaband (Canadd) y Banorte (México)
concentraron el 92.4% de las utilidades, es decir, casi 6000 millones de
ddlares en 2006.

Observaciones: Los tres bancos europeos concentran mas del 50% de la
banca mexicana (33) y obtuvieron ingresos brutos del entorno de 12.500
millones de ddélares (2005). México ha perdido el control sobre la
propiedad de su sistema bancario. Se observan abusos constantes
contra los clientes, tal es el caso de Bancomer (BBVA), que
unilateralmente cancelé 9 cuentas de la organizacién Enlace Civil AC,
con sede en Chiapas.

b. En el sector de la energia eléctrica:

FENOSA e lberdrola (del Estado espafiol) y Electricité de France (33),
concentran de la siguiente manera:



Iberdrola obtuvo en ventas un 58.5% en 2006, en la regién México-
Guatemala. La empresa tiene 6 centrales de ciclo combinado en México,
con una capacidad de 3,815 Mw, que representa el 8% del total de
energia generada en México.

Por su parte, Electricité de France es el segundo mayor productor de
energia privado en México. El valor de sus activos en México rondan los
1.400 millones de ddlares, pero su principal atractivo son los contratos
de suministro a la CFE por 25 anos, algunos de los cuales vencen en el
2030. Sus ganacias reportaron 362 millones de euros en solo el primer
semestre del 2006.

Por ultimo, Unién FENOSA, busca convertirse en el segundo mayor
generador privado de energia en México, si gana 4 licitaciones y se
adjudica la compra de 5 plantas termodindmicas de Electricité France
pondria a la venta.

Observaciones: Las empresas europeas invierten bajo la figura de los
contratos de servicios multiples, figura que es ilegal con respecto a la
constitucién mexicana. Ademds existe una gran concentracién de
empresas privadas en el manejo de la energia eléctrica, configurando
monopolios que buscan mayor rentabilidad a costa de la extorsion en el
sector consumidor.

Sector proyectos edlicos:

Destacan empresas como EDF (Francia), Endesa, lberdrola y Unidn
FENOSA o Eoliatec (espafolas). En este sector, las empresas invierten de
acuerdo a dos modalidades: 1) como productor externo (35) y 2.)
Autoabastecimiento (36). Sin embargo no ha habido un analisis sobre los
posibles impactos ambientales. El gobierno perdié su papel como
regulador en la planeacién de un sector, cediendo esta funcién a las
transnacionales y a sus intereses.

Hoy existen proyectos edlicos para generar energia eléctrica, pero que
serd vendida a empresas privadas (37). A esto hay que sumarle en cada
proyecto la produccion o no de bonos de carbono, contemplados en el
protocolo de Kyoto. El Estado espafol, Alemania y Francia, buscan
colaboracién con paises como México para invertir en proyectos que les
permitan comprar bono para cubrir su cuota.

Sector inversién en agua:

En este caso destaca Aguas de Barcelona (Aguas de Saltillo) con el 49%
de las acciones. Las empresas invierten bajo un figura de semi-
privatizacidon, en la cual el Estado conserva la propiedad del recurso



hidrico pero la administracién y ejecuciéon de todo el proceso estd en
manos del inversionista privado que detenta el 49% de las acciones. La
comunidad del estado de Coahuilla, donde se encuentra la empresa,
acusé a esta de mal servicio, de un incremento desmesurado de tarifas,
obras no reportadas, violacién a los derechos laborales.

e. Compras al gobierno.

Se establecen sometimientos a la cldusula de definicién de empresa
publica (TLCAN-Nafta Parity), sometimiento a la cldusula de Trato
Nacional y sometimiento a criterios de precio y calidad.

El manejo y evaluacién de las compras publicas debe basarse en la
consecucidon del objetivo para el que fueron creadas, no en base a
criterios solamente de calidad y precios. Las compras publicas no
pueden privatizarse, puesto que su objetivo primordial es dinamizar los
sectores mds desprotegidos.

Estos son pocos ejemplos de la realidad de la IED, la misma que evidencia la
concentraciéon de la inversidn en ciertas regiones, lo que da lugar a concluir
que la IED desde la UE no ha generado desarrollo regional, puesto que esta se
concentra en 5 de 32 estados mexicanos: del 91.5% de la inversion el 58.1% se
concentra en DF, 14.5% el estado de México, 12% Nuevo Leon, 3.6% Jalisco y
3.2% Puebla.

Sumado a esto el desconocimiento de los derechos laborales de los
trabajadores, y la falacia de la generacién de empleo.

Otro punto importante a considerar es que los TBI firmados con los europeos,
ha permitido a diversas transnacionales apropiarse de sectores estratégicos
para el desarrollo. Una regulacién que otorga Trato nacional al inversionista,
gue prohibe requerimiento de desempefio, que facilita el libre flujo de capital y
diversas practicas anti-compensatorias que en sus paises serian sancionadas,
han reportado grandes ganancias a las empresas europeas, en desmedro de
los consumidores y trabajadores.

CONCLUSIONES

Con estos antecedentes el pilar de la COOPERACION vy el pilar del DIALOGO
POLITICO en los AdA no son mas que figuras retéricas dentro de un Acuerdo
que obedece a los intereses de las transnacionales y que fortifica el nucleo
tradicional de concentracion de rigueza. Por otro lado la clausula democratica
ha sido invisibilizada, pues las violaciones a los derechos humanos y laborales
de las personas es la muestra fehaciente de que esta cldusula es ornamental.
Tanto las autoridades mexicanas y chilenas como europeas han ignorado las



denuncias de violaciones a los derechos humanos cometidas por empresas
europeas en México y Chile. Continental Tire es un ejemplo en México.

La cooperacién en México y Chile se ha traducido en la persistente explotaciéon
de mano de obra barata y el acceso a recursos estratégicos no renovables
producto de la liberalizacién. Sin embargo, la UE se vanagloria al decir que
transferird en materia de cooperacién para el periodo 2007-2013 a México 55
millones de euros y a Chile 41 millones de euros, que resultan ridiculos
comparados con las jugosas ganancias obtenidas por la UE a partir de la
entrada en vigor del AdA México-UE y del AdA Chile-UE.

ANEXOS MEXICO

LIBERALIZACION COMERCIAL AdA México-UE

Liberalizacion Comercial

Productos Agricolas

EXPORTACIONES DE UE A MEXICO POR SECTORES 2006



Exportaciones de la Union Europea a México
por sectores 2006
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Fuente: Eurostat Oct. 2007
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IMPORTACIONES DE LA UE DESDE MEXICO POR SECTORES 2006

Importaciones de la Union Europea desde México
por sectores 2006
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DISTRIBUCION SECTORIAL DE LA INVERSION DE LA UE EN MEXICO
1999-2007

Distribucion Sectorial de la Inversion de la

Union Europea en México
1999 - 2007
Industria

Manufacturera
40%

Otros
Pl .
‘ Comercio
4%

Servicios
51%

http:/iwww.si-rnie.economia.gob.mx Oct. 2007

EXPORTACIONES MEXICO Enero-junio 2007



Exportaciones México

Primer Semestre 2007

UE Asia Otros
28% 0.6%

ALyc 54%
6.4%

TLCAN
85.2%

ANEXOS CHILE

Composicion de las exporfaciones de Chile a los paises de la UE
Adios 2002 a 2006 y primer semestre 2006 y 2007
(Cifiras en millones de délares y porcentajes)

Composicion de las exportaciones 2002 2003 2004 2005 2006 Enero - Junio

de Chile a los paises de la UE 2006 2007

Exportaciones de cobre 2.083,7 22711 42135 476582 103751 4776 4 49176
UE (15 paises) 20343 22046 40427 43718 85601 46193 4.721.3
Resto UE 284 66,3 1729 1964 3151 1371 1961

Exportaciones no cobre 22730 28151 38411 46721 55224 26856 32280
UE (15 paises) 22518 27861 37956 46058 53428 2639, 31873
Resto UE 21,2 290 43,5 66,3 1806 457 40,3

Total exportaciones a la UE 43367 50862 85.036,6 04403 158983 74620 51456

Exportaciones chilenas fotales 2750 74727 143369 173949 326847 141131 18150,8

de cobre al mundo

Exportaciones chilenas fotales 114012 131345 171032 2163692 250719 121154 148049

no cobre al mundo

Composicion porcentual

Exportaciones de cobre a UE 47 6% 44.7% 30,5% 63,3% 64,0% 60.4%

Exportaciones no cabrea UE 32.4% 333% 49.5% 34,7% 36,0% 39.6%

Porcentaje de exportaciones totales 32,9% 304% 271% 31,7% 33.8% 27 1%

de cobre enviadas a la UE

Porcentaje de exportaciones totales 19,9 21.4% 22.5% 216% 22.0% 22.2% 21.5%

no cobre enviadas a la UE.

Notas:



(1) En el articulo 60 del Acuerdo Global (entrada en vigor) se suspende la aplicacién de los
Titulos Il (Dialogo Politico) y VI (Cooperacion) hasta que se aplicara las decisiones
previstas en los articulos 5 (Comercio bienes), 6 (Comercio de Servicios), 9 (Movimiento
de capital y pagos, 11 (Competencia) y 12 (Propiedad intelectual, comercial). Secretaria
de Relaciones Exteriores, Acuerdo de Asociacién Econdémica, Concertacién Politica y
Cooperacién entre Mexico y la UE, Diario Oficial de la Federacién, 26 de junio de 2000.

(2) Tomado del documento “Una Europa Global-Competir en el Mundo”

(3) Temas de Singapur: inversiones, las compras publicas, derechos de propiedad
intelectual, competencia y mecanismos de solucién de controversias.

(4) Conforme con el articulo XXIV del Acuerdo General sobre aranceles y Comercio de 1994
GATT.

(5) Importante tomar en cuenta la diferencia entre el SGP y el SGP-Droga, que permite que
casi todos los productos industriales y una lista de bienes agricolas y pesqueros andinos
ingresen al mercado europeo en condiciones preferenciales (reducciones o exenciones
arancelarias) mayores que le SGP.

(6) El doble de lo que liberalizé6 México en el AdA firmado.

(7) Chile elimina derechos arancelarios, sometiéndose a los Acuerdos de doble cero
suscritos por la UE, con ligeras excepciones. Excepciones: maquinaria de construccion,
productos siderurgicos e ITA.

(8) Lamparas eléctricas, calzado, libros y revistas y textil y confeccién.

(9) El sector ceramico es importante para el Estado espariol, incluye aparatos y recipientes
para usos higiénicos y sanitarios como pilas, fregaderos, lavabos, baferas, y similares.
Se incluyen articulos para el servicio de mesa como vajillas y estatuillas y demds objetos
de porcelana o de cerdmica.

(10) Baldosas y azulejos esmaltados no se liberalizar inmediatamente, puesto que son
de vital importancia para la industria ceramica chilena.

(11) Compromiso de las Partes a eliminar y prevenir obstdculos innecesarios al
comercio, teniendo en cuenta objetivos comunes y el principio de no discriminacién, en
linea con lo establecido en el Acuerdo TBT de la OMC.

(12) Sustentado en el Reglamento de la UE, CEE 2454/93 modificado por los
Reglamentos CEE 3254/94, CE12/97 y CE N2 46/99, relativos a las normas de origen que
se deben cumplir para acceder a las preferencias arancelarias otorgadas por el SGP.

(13) Ver Anexo: Crecimiento del Comercio de Chile con los paises de la UE (2002-
2006). Primer semestre 2006-2007.

"Las normas sobre propiedad intelectual -sefiala el PNUD en su informe 2005 inciden

fuertemente en el desarrollo humano. Influyen -precisa- en las condiciones bajo las cuales los
paises pobres pueden adquirir y adoptar las nuevas tecnologias que requieren para aumentar su
nivel de vida y triunfar en el comercio mundial. Cualquier norma sobre propiedad intelectual -
agrego el documento- debera encontrar el equilibrio entre dos objetivos: crear incentivos para la
innovacién innovacién y diseminar al maximo los beneficios de la innovacidén"

(15) Se consideran nuevas empresas aquellas que no exportaron en el mismo
periodo.



(16) Revisar estudio realizado por la Superintendencia de Quiebras chilena. “Estudio
relacionado con empresas de menor tamano”, 2006.
http://www.squiebras.cl/images/stories/estudios PYME/informe.pdf.

(17) http://www.dilemas.cl/index.php?
option=com_content&task=view&id=89&Itemid=35

(18) Nafta Parity: los europeos lograron a través del TLCUEM el mismo trato y las
mismas condiciones de apertura que se otorgo a EEUU, y que cualquier preferencia
futura otorgada a dicho pais, sea ofrecida en forma equivalente al socio europeo.
Articulo 29, AdA Econdémica, Decision 2.

(19) Ver Anexo: Balanza comercial México-UE 2000-2006.

(20) Ver: Efectos Econémicos de siete afios de Tratados de Libre Comercio UE-México,
Rodolfo Aguirre, Alberto Arroyo, Red Mexicana de Accién frente al Libre Comercio -
RMALC, M{exico DF, marzo de 2009.

(21) Transporte aéreo (salvo reparacién y mantenimiento de aeronaves,
venta de servios de transporte aéreo y los sistemas computarizados de reserva.

(22) Anexo X del AdA Chile-UE

(23) Decreto tarifario en Telecomunicaciones establece por un periodo de 5 anos, las
cantidades méximas a cobrar por servicios de larga distancia, telefonia local o Internet.

(24) Represalias cruzadas: sanciones sobre un area diferente de aquella que consté
en la controversia.

(25) Se toma en cuenta todos los sectores negociados en el TLCAN muchas otras
cldusulas automdaticamente aplican para el TLCUEM. Capitulo VI TLCAN.

(26) Los TBI entre México y la UE surgen del mismo articulo 15 del Acuerdo Global
que dice que las partes firmaran, y se basan en la Capitulo 11 del TLCAN. Si no existe un
capitulo Unico de inversiones en el TLCUEM es por que los europeos aun se reservan la
facultad de negociar TBI segtn la modalidad que mas les convenga, por ejemplo, en lo
referente a libre movimiento de capitales o respecto a los mecanismos de resolucién de
disputas.

(27) Se considera inaceptable la definicién de empresa publica segun el TLCAN, a la
que se remite de manera directa el TLCUEM. Contrario a la constitucion mexicana, se
define una empresa publica solo por la propiedad y no por la funcién y sentido que tiene
para el desarrollo nacional, y se le desnaturaliza sometiéndola solo a criterios de precios
y calidad.

(28) Redactado en los mismos términos que le TLCAN: Se obliga a tratar a bienes y
proveedores de las otras partes como a los nacionales y sin discriminacién alguna por
razones de origen o propiedad de los bienes o servicios. Este concepto atraviesa todo el
tratado.

(29) (Bolivia, Chile, Costa Rica, El Salvador, Guatemala, Honduras, Colombia,
Nicaragua, Venezuela).

(30) La industria de automdviles europea es un buen ejemplo. La empresa alemana
Volkswagen por ejemplo produce sus modelos destinados sobre todo al mercado


http://www.squiebras.cl/images/stories/estudios_PYME/informe.pdf
http://www.dilemas.cl/index.php?option=com_content&task=view&id=89&Itemid=35
http://www.dilemas.cl/index.php?option=com_content&task=view&id=89&Itemid=35

norteamericano y no al europeo (como el “Beetle”) exclusivamente en México. En el
caso de Alemania, casi la mitad del comercio total se compone de automdviles y partes
de automdviles.

(31) Esta concentracion es posible porque a partir de 1999 se eliminaron todas las
restricciones para la participaciéon de bancos pertenecientes a paises con los que México
tiene TLC, a través de la figura de la banca mdltiple, que implica no solo el control de los
bancos sino también de otras entidades financieras como las administradoras de fondos
de retiro (AFORES), las empresas de factoraje, las casas de bolsa y los seguros, entre
otras.

(32) El caso de Bancomer propiedad del consorcio espafiol Banco Bilbao Vizcaya
Argentaria (BBVA), es importante, puesto que la subsidiaria mexicana aporto el 33% del
total de utilidades semestrales de la transnacional, ver en Diario La Jornada, 27 julio
2006.

(33) Los activos del sistema bancario mexicano representaba apenas el 35% del PIB
en 2005, la mitad el maximo histérico 70% en 1994.

(34) Es asociada a la japonesa Mitsubishi.

(35) Productor externo: La Comisién Federal de Electricidad contrata la construccidn y
operacién de una central edlica con el compromiso, mediante contratos de largo plazo,
de adquirir energia generada pero con un subsidio en e precio debié a que el costo es
mayor al de las fuentes convencionales.

(36) Autoabastecimiento: Una sociedad genera la energia eléctrica para el consumo
exclusivo de sus socios y no se requiere subsidio.

(37) Energies Nouvelles, unidad de Electricité de France (EDF) invertiré 140 millones
de USD en la construccion de una planta localizada en Oaxaca, que tendra una
capacidad de 67.5 Mw. La totalidad de la energia generada sera para el abastecimiento
de alrededor de 350 unidades de negocio de Wal Mart de México.

(38) Analizar el caso de la Lucha del Sindicato de Euzkadi contra el consorcio aleman
Continental.



